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Mit der ferndstlichen Paketflut, die derzelf%
iiberschwemmt, muss sich auch der dsterreichische
Handel herumschlagen. Uber Online- -Marktplatzes—
wie Temu, Shein & Co. schicken chinesische
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Handler ihre Billigwaren direkt an die Endkunden—
nach Europa - und sie gehen duferst trickreich
dabei vor. Der Zoll schaut derweil durch die

Finger, die Konsumenten oftmals in die Rohre.
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Vor 7 Jahren startete er als Verkaufs-
trainer, inzwischen betreut er Einzel-
unternehmer und KMUs genauso
wie Global Fortune 500-Unter-
nehmen, die seine Expertise schat-
zen und nutzen. Nun erfolgte die
Auszeichnung zum ,Top Experten
2024 fir Positionierung, Marketing
und Verkauf im DACH-Raum”. E&W
sprach mit dem Academy-Grinder
und holte sich Stimmen einiger sei-
ner Wegbegleiter.

eine innovativen Ansatze brachten

ihm schon als Elektrofachhind-

ler in mehr als drei Jahrzehnten

neben Sichtbarkeit auch unterneh-
merische Erfolge ein. Dass manch progres-

siver Ansatz ,nicht immer zur Erhéhung der
Sympathiewerte unter Kollegen beitrug, die
alles beim Alten belassen wollten®, ist ihm
klar. ,Der Moment allerdings, in dem die

damaligen Kollegen heute als Seminarteil-

nehmer bei mir erkennen, dass sie
selbst auch die ,Affenfaust’ aus

ElectronicPartner-Vorstand
Friedrich Sobol hatte
schon 2022 das richtige
Gespur und holte sich
Verkaufsprofi Katzenbeis-
ser fur die Keynote beim
EP:Kongress nach Dusseldorf.

i

dem Neuro-Marketing sofort nutzen konnen,
um Frequenz zu generieren und danach mit
der richtigen Bedarfserhebung ausschlief3-
lich Premiumprodukte zu verkaufen, ist un-
bezahlbar®.

MOTIVATOR DER BRANCHE

Verfolgt man Katzenbeissers Werdegang, so
wird auch sehr schnell klar, dass sein moti-
vierender Aufruf zum Tun‘ keine leere Floskel
ist. Das bestdtigen auch seine Seminarkun-
den quer durch die Kooperationslandschaft,
wie etwa Expert-Handler Walter Sabitzer:
»Katzenbeisser ist einer der besonderen Men-
schen, die es schaffen, andere zu motivieren.
Seine unkonventionellen Denkansatze und
Methoden aus der Praxis fir die Praxis fith-
ren wieder zu mehr Liebe flir den Kunden“.

»Das Naturereignis Hannes
Katzenbeisser ist in Deutsch-
land angekommen
und hat sich hier
seinen fixen
Platz gesichert!*
FRIEDRICH SOBOL

Dass Katzenbeisser

sein Leben lang gut mit

Die Ubergabe der begehrten Auszeichnung
erfolgte vor Kurzem im Schmidt-Theater in
Hamburg.

Veranderungen umgehen konnte, hat er im
Laufe seiner Laufbahn oftmals bewiesen.
,Es ist doch ganz einfach: Erfolg ist eine Hol-
schuld! Die Zeiten, in denen man sich nur
alle zehn Jahre einmal Gedanken dartiber
macht, wie man seine Kunden begeistern und
glicklich machen kann, sind definitiv vorbei.”
Heute bediirfe es des stindigen Uberarbei-
tens des eigenen Masterplans, denn ,wer sich
nicht regelmafig neu erfindet, verliert die
Sichtbarkeit beim Kunden“ so Katzenbeisser.

,2Hannes Katzenbeisser liefert
kein ,BlaBla‘, sondern WOW,
und er hilft allen, aus der
,Bubble‘ Elektro-
handel raus-
zukom-

men!“

WALTER
SABITZER

Expert-Handler
Walter Sabitzer
aus Karnten setzt mit
seinem Team immer 6fter auf die Expertise
der Hannes Katzenbeisser Academy.
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Christina Wallner durfte die
Leistungen der Hannes
Katzenbeisser Academy aus
Sicht der Finanzexpertin als
auch in ihrer Funktion als
Expertin fur Vereinsservice
kennenlernen.

Als Beispiel dafiir nennt er die

aktuellen Herausforderungen in der
Unterhaltungselektronik, bei Premiummar-
ken in der Weissware oder auch die vielerorts
schwachelnden Neuauftrage bei Photovoltaik,
denn auch dort sei es ,inzwischen zu wenig,
nur die Panele auf‘s Dach zu knallen und ans
Netz zu bringen“ so der gelernte Radio- und
Videoelektroniker-Meister.

ZUKUNFT DES EFH

Hier ladt Katzenbeisser zum selbstreflektier-
ten Nachdenken ein: ,Hand auf‘s Herz, ich
war ja selbst jahrzehntelang mit Leib und
Seele in dieser Branche und wie iberall im
Leben werden oft nur die Schuldigen gesucht.
Einmalist es die Industrie, die angeblich keine
Innovationen bringt, dann sind es wieder die
Kooperationszentralen, von denen man Zau-
bertricks erwartet, die es nicht gibt. Damit
musse endlich Schluss sein, denn ,Unterneh-
mer sein bedeutet, Verantwortung zu tber-
nehmen, und umso mehr Verantwortung
man zu ubernehmen bereit ist, desto mehr
wird einem geholfen, das ist ein universelles
Erfolgsgesetz.“ Katzenbeisser ist weiters tiber-
zeugt, dass jedes Unternehmen die Kunden,
Mitarbeiter und Lieferanten bekomme, die
es anziehe, also mache es fiir jeden Sinn, sich
ein paar Tage den Kopf dartiber zu zerbrechen,

,2Hannes Katzenbeisser weif}
zu 100 Prozent wovon er
spricht und hat
seine Wur-
zeln nicht
vergessen!“

PAUL KIENDLER

RED ZAC-Hénd-
ler Paul Kiendler
vertraut schon seit
2017 den WOW-Effekt-
Seminaren und buchte nicht nur sich
selbst und die gesamte Geschaftsfiihrung,
sondern inzwischen schon mehr als 120
Mitarbeiter ein.

»Die positivste,
motivierendste
und nachhaltigste
Moglichkeit, sich
die Erfolgswerk-
zeuge abzuholen!“

CHRISTINA WALLNER

welche Signale und Botschaften man so aus-
sende. ,Mit insgesamt 52, WOW-Effekten‘ aus
Positionierung, Marketing, Verkauf, Fihrung,
Organisation, Kalkulation, Management und
Mindset zeigen wir, dass jedes Unternehmen
seine eigene Personlichkeit entwickeln kann
und muss.

DAS GEHEIMNIS DES ERFOLGS

,Wir haben die weltweit 500 erfolgreichs-
ten Unternehmungen aller Zeiten studiert
und analysiert und geben die Essenzen dar-
aus motivierend weiter, so dass jeder die 16
Schritte der Kundenreise seiner Ziel-
gruppe erarbeiten und sofort im
eigenen Unternehmen in die
Umsetzung bringen kann*

4

versichert ~ Katzenbeisser.
LWir timpeln nicht wie
andere im selben Teich, der

an Kreativitit schon seit
Jahren ausgefischt ist, son-
dern leben vom Austausch der
unterschiedlichen Branchen und
Philosophien“ und setzt fort ,Zwei,

die sich der enormen Kraft dahinter sofort
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bewusst waren, sind Michael Hofer und Jérn
Gellermann, die mit der erfolgreichen Koope-
ration zwischen der HKACADEMY und dem
EP:Campus Mut und Weitsicht bewiesen
haben*.

GEMEINSAM WAS BEWEGEN

Und so konne es vorkommen, dass in ein und
demselben Seminar Teilnehmer aus der Elek-
trobranche, der Holzindustrie, der Pflege, der
Beautybranche, der Hotellerie, der Bauwirt-
schaft, der Immobilienbranche und dem
Bekleidungshandel neben einer selbstandi-
gen Einrichtungsberaterin sitzen und sich
gegenseitig mit Katzenbeissers Fahigkeiten
und Motivation mit immer kreativeren Ideen
befliigeln. ,Bei uns im Seminarraum spiirt
man von Anfang an die Bereitschaft bei
Unternehmern und Mitarbeitern, gemein-
sam etwas verdndern, etwas bewegen zu wol-
len. Das gibt allen unheimlichen Auftrieb,
egal aus welchem Land, welcher Branche oder
Unternehmensgrofle die Teilnehmer kom-

men. .

,Katzenbeisser ver-
mittelt Wissen
und motiviert mit
Begeisterung!“

ROBERT RENZ

Robert Renz von SPAR Osterreich ist selbst
Teilnehmer der ersten Stunde.
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In prominenter Gesellschaft: Das deutsche ,ERFOLG magazin” widmet seine aktuelle Ausgabe
,Menschen, die fur ihren Mut belohnt wurden”. Und so findet man Hannes Katzenbeissers
Lebensgeschichte neben der von Jirgen Klopp, Kim Petras, Jeff Bezos, Margot Robbie

und Arnold Schwarzenegger.
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